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Plano de negécios

Empreendedorismo em design

&

v o L ar e T A < s
Ligia Fascioni | www.ligiafascioni.com.br

Hoje

o que é e para que
serve um Plano de

Negdcios

Partes do Plano de

Negdcios

Apresentacdo do

Plano

#® Plano de
Negocios

 planejar o negécio

Il
ﬁ para 0s proximos
-

anos

‘ J « verificar a
‘| viabilidade na
iniciativa
» : + convencer
i T : . .
* ] investidores
—




6/7/09

Plano de Negécios X Plano Estratégico

« Inicio das operagdes « Aqualquer momento

« Foco nas finangas « Foco da rotina da empresa
(investidor) (mudanga)

« Viabilidade do Negdcio * Revisado periodicamente

Partes

1. Sumario executivo

Descrigdo da empresa

Analise do mercado

Eal S

Descrigéo dos produtos/
servigos

Plano de marketing

Operagoes

Financas

Conclusdes
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Anexos

S Elile] executivo

« Descrigao geral do plano
—  negdcio
— produto/servigo
— empresa (quem)

— operacionalizagédo
— finangas
— conclusdo

* Uma pagina

« Escrever por ultimo
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Empresa

* Infraestrutura

* histérico

* quem sdo os socios
(formagéo e experiéncia)

* missédo, visdo, etc

« atribuigbes e
responsabilidades de
cada parte

» situagdo juridica

+ capital social

Mercado

« perfil dos clientes

* interesses e
comportamento

« andlise da deciséo de

compra (prego, qualidade,
marca, prazos, atendimento,
ambiente, etc)

* localizagéo dos clientes

« tendéncias

« descrigao e funcionamento

«  caracteristicas diferenciais

*  processo produtivo




Marketing

apresentagéo do produto
(embalagem, argumentos de venda)

marca
posicionamento
politica de pregos
distribuigdo e suporte

promogéo e divulgagéo

Operacgoes

* organizagdo
hierarquica e
fisica da
empresa

« capacidade
produtiva

. processos

+ pessoale
qualificagbes

Finangas

« situagdo atual
«  capital de giro
« investimentos necessarios

«  estimativa de faturamento
anual

« estimativa de custos

«  fluxo de caixa
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Conclusoes

« complementa o sumario
executivo

« conclui se o negdcio vale a
pena ou nao

« sevale a pena, quanto
investimento é necessario
e qual o tempo de retorno

*  por que é melhor aplicar
nesse negoécio do que em
outro

Anexos

« detalhes do produto/
servigo

« planilhas detalhadas

« curriculo resumido dos
excutivos

«  etc
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. www.endeavor.org.br

*  www.sebrae.com.br

. www.planodenegocios.com.br

. www.starta.com.br

+  www.geranegocio.com.br
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